
Проект  
«Сирена-Трэвел Интернэшнл» 

возможности для расширения Вашего бизнеса 



О проекте 

Сайт 



О проекте 

Терминал 



Способы продажи  

• Нейтральные сеансы 



Способы продажи  

• сеанс авиакомпании 



Способы продажи  
• офф-лайн 
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Способы продажи  
• он-лайн – B2B решение – Сирена-ETM  
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Способы продажи  
• он-лайн – B2C решение – Oxygen  



Способы продажи  
• он-лайн – B2C решение – Oxygen  



Проверки системы 
1. Продажа только под расчетными кодами авиакомпаний, участников 

соответствующей системы взаиморасчетов (ТКП либо BSP), либо 
владельцев компанейского сеанса.  



Проверки системы 
2. Интерлайн-продажи. Наличие интерлайн-соглашения между 

маркетинговым перевозчиком и валидирующим перевозчиком.  
 
При продаже электронных билетов должен быть линк между серверами 
электронных билетов. Для самостоятельной проверки можно использовать 
запрос ВАК/(код маркетингового перевозчика). 



Проверки системы 
3. Правила тарифа, по которому оформляется авиаперевозка, должны 

разрешать использовать чужой расчетный код перевозчиков.  
 
Данная информация доступна в 15 категории УПТ.  
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Приоритетность РСК 



Приоритетность РСК 



О вознаграждении 

ЗАО "Сирена-Трэвел"/О вознаграждении 



Статистика 



Проект  
«Сирена-Трэвел Интернэшнл» 

Желаем Вам успешных продаж! 


